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John Deere’s new marketing
& training centre
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K O R T L I K S

AFGRI beplan 'n
omvattende
vrugteverwerkings-
uitbreiding in die
Laeveld wat deur die
groepmaatskappy
Citrifruit Produkte
onderneem sal word.
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KOMATI
AFGRI BEPLAN

OMVATTENDE

UITBREIDING VAN

SITRUSAANLEG IN

DIE LAEVELD.
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Moes ons of moes ons nie?

Mielieprobleme hierdie
seisoen
Daar gaan bykans nie ‘n jaar verby
sonder dat mielies van ‘n swak
gehalte in die een of ander streek
voorkom nie.

Die boere-direkteure van AFGRI
word gereeld gekonfronteer met
vrae.

Bl 4

AFGRI Produsentedienste het
onlangs tydens ‘n ontbyt saam
met verskaffers by Caesars
gekuier.

Herstrukturering om
op boerdery-
aktiwiteite te fokus

Bl 6

Komati is ‘n
intermediêre tipe
koringkultivar, wat nie
‘n lang vernalisasie-
periode benodig nie.
Komati beskik oor ‘n
betreklike wye
verbouingsaanpassing
en is dus geskik vir
aanplanting op lae- tot
hoëpotensiaal gronde.
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The Claas tractor is here
Barloworld Equipment Agriculture
has expanded its CLAAS range.

Bl 8
Bl 10

John Deere, the world’s
largest manufacturer of
agricultural equipment,
will invest�R33-million
in establishing a new
modern marketing,
customer and training
centre.

Die huidige lae
mielieprys noodsaak
boere om die opsie te
oorweeg om mielies
deur vee te bemark.
Daar is beslis
geleenthede om
waarde tot mielies op
die plaas toe te voeg,
maar slaggate bestaan
waarmee deeglik
rekening gehou moet
word.

BEMARK MIELIES
DEUR VEE

Bl 24 Bl 30
JOHN DEERE
TO BUILD
R33-MILLION
MARKETING,
CUSTOMER AND
TRAINING CENTRE
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Daar gaan bykans nie ‘n jaar verby sonder dat mielies van ‘n swak gehalte in die een of ander streek voorkom nie. Gewoonlik is die rede hiervoor
nie enkelvoudig nie en is dus nie so maklik om te identifiseer nie.
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Nie te lank terug nie

was inflasie rondom die

15% geskat. Gedurende

daardie hoë inflasionêre

periode het baie

beleggers gewoond

geraak aan ‘n opbrengs

van diep in die 20% per

jaar. Ons kan ook nog

onthou dat rentekoerse

op ‘n stadium by die

20% gedraai het!
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Wat kom die keiser toe?

Bl 28

AFGRI Bedryfs Bpk aanvaar geen
verantwoordelikheid vir aansprake wat in
advertensies gemaak word deur ander liggame
of organisasies nie. Standpunte en menings in
artikels hierin vervat, word nie noodwendig deur
AFGRI Bedryfs Bpk of enige van sy filiale
onderskryf nie.

Geen artikel, foto of reproduksiemateriaal hierin
mag sonder verlof van AFGRI Bedryfs Bpk
gereproduseer word nie, ingevolge Artikel 12
(7) van die Wet op Outeursreg van 1978.

ADVERTENSIES
Germa Oeschger
Tel: (012) 362 1382/5
Faks: (012) 362 0113
E-pos: germa@bigdoor.co.za
POSADRES
Afgriland
Posbus 2779 Brooklyn Square 007
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Die boere-direkteure van AFGRI
word gereeld gekonfronteer met
vrae soos:
Moes ons nie ‘n koöperasie gebly het nie? Moes
ons die maatskappy genoteer het? Wat van die
politieke spook wat geloop het? Wat sou ons met
huidige kennis anders gedoen het?

Ek wil graag baie openhartig met u hieroor
gesels en dit doen vanuit die gesigspunt
van die drie belangrikste rolspelers, nl die
aandeelhouers, die werknemers en die
boere/klante.

AANDEELHOUERS

OTK-lede het aandele bekom teen
ledefondse van R1,92 per aandeel.
Sedertdien is totale dividende van R7,09
uitbetaal. Die aandeelwaarde het ook oor
die nege jaar gestyg tot R6,00. Dit beteken
‘n opbrengs van meer as 60% per jaar op
belegging.

Aandeelhouers het dus groot voordeel
getrek uit die maatskappywording en
notering op die JAB. Boere wat in staat
was om hulle aandele te behou het dus
grootliks by die stap gebaat.

AFGRI se grootste aandeelhouers is tans:
- Allan Grey
- Rand Aksepbank
- Boere
- Sanlam en Ou-Mutual
- Aandele-aansporingsskema
- Agri Sizwe (Swartbemagtigingsgroep)

Die AFGRI-direksie bestaan uit:
- Vier boere-direkteure
- Twee sakemanne
- Twee verteenwoordigers van

Agri Sizwe
- Twee uitvoerende direkteure

(Jeff Wright en De Wet Goosen)
- Graham Ebedes

Dit is dus ‘n goedgebalanseerde
aandeleregister en ‘n verteenwoordigende
en bekwame direksie.

Agri Sizwe
Hierdie groep het teen middel Desember
2004 toegang tot AFGRI verkry. ‘n Paar
belangrike feite rakende die transaksie
wat in gedagte gehou moet word is, oa:
• Die transaksie is aangegaan onder die

voorwaarde dat dit ekonomies sin 
moes maak deur nuwe besigheids-
geleenthede daar te stel en dat dit ook
waarde tot die groep moet toevoeg.

• Die transaksie is ten volle betaal teen
markwaarde vir die 26,77% wat 
verkry is.

• Dit moes ‘n breë basis van 
bemagtiging verteenwoordig 
soos wel tereg gekom het met die 

4

Pietman Erasmus, Boer
en Voorsitter van AFGRI,
praat prontuit tydens die
AFGRI Boeredae.

Moes ons
of moes
ons nie?
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KORPORATIEF
insluiting van die swart boere-unie, ‘n vrouegroep en 
AFGRI se swart personeel, asook vyf sakemanne wat die
saak sal bedryf.

• Die AFGRI-bestuur sal steeds alleenbestuur oor die hele 
groep handhaaf.

Nieteenstaande druk op maatskappye en boere om in die rigting
van swart ekonomiese bemagtiging te beweeg, is dit ons
oortuiging dat die stap vir AFGRI-aandeelhouers voordele sal
inhou en daarom word die toekoms positief benader wat hierdie
saak betref.

Opsommend moet dus gesê word dat aandeelhouers baie gebaat
het en dat die gebeure ‘n positiewe effek gehad het.

WERKNEMERS

Die werknemers was die belangegroep wat die veranderinge
die naaste aan hul lywe gevoel het. Baie van die werknemers
is veral na stede verplaas. Die skommelinge het tot gevolg
gehad dat baie bedank het, waaronder ongelukkig ook talle
bekwame mense en hulle is getallegewys nie volledig vervang
nie. (Daar is tans sowat 3 300 mense in AFGRI se diens.)

Vergoeding is hoofsaaklik opwaarts aangepas. Voetslepers is
slegter af as in die verlede en die presteerders weer beter
daaraan toe. Alhoewel aandeelhouers en klante baie belangrik
is, is die personeel die spil waarom alles draai en AFGRI het
‘n besondere bekwame en toegewyde personeelkorps.

BOERE/KLANTE

Om die impak van besigheidsbesluite in hierdie sektor na regte
te evalueer moet die volgende sake in ag geneem word:
• Die bemarkingstelsel in Suid-Afrika het vanaf ‘n 

gereguleerde na ‘n vryemark beweeg. (Dit het ‘n groter 
impak as die veranderings in OTK gehad)

• Sentimente en staatsondersteuning aan landbou het verander.
• Grense tussen koöperasies het verdwyn en kompetisie het

toegeneem.
• Internasionale handelsgrense is opgehef en boere en 

besighede van oor die wêreld het vennote en konkurente 
geword.

• Wetgewing en reëls ten opsigte van arbeid, verblyfreg, 
grondbesit, bemagtiging en lone is aan die orde gestel.

• OTK was soos ‘n maatskappy bestuur en het wins gemaak,
vandaar sy groei en sekerheid van ledefondse. Die 
koöperasie se inherente waarde was ook ‘n verskuilde bate
vir sy lede.

• Koöperasielede het ‘n bonus op omset en rente verdien en
moes daarop belasting betaal. ‘n Deel van die bonus is 
teruggehou om die koöperasie te finansier en lede het nie
indiwidueel seggenskap oor hulle fondse gehad nie. 
Hierteenoor ‘n maatskappyaandeelhouer/boer wat ‘n 
dividend en aandeelgroei ontvang wat nie belasbaar is nie
en die aandeelhouer/boer het die reg om te besluit wanneer
hy wil verkoop.

• Boere wat aandele verkoop het verdien opbrengs op die 
aanwending daarvan.

• Dividende en aandeelgroei is meestal baie hoër as bonus 
en rente en dra laer risiko, vanweë die feit dat dit dadelik
tot geld gemaak word.

• Ons is tot ‘n baie groot mate op onsself aangewese en 
inspuitings soos die R3,4 miljard wat landbou in die 

tagtigerjare ontvang het of die bykans R1miljard wat boere
uit OTK-waardeontsluiting bekom het, is meevallers wat
waarskynlik nie weer gaan opduik nie.

• Sakemanne wat in langtermynbesigheid met AFGRI 
belangstel, moet goeie diens teen kompeterende pryse 
lewer.

• Groot is nie noodwendig goed nie, maar in moeilike tye is
‘n sterk vennoot onontbeerlik. AFGRI is ‘n sterk vennoot
en beskik oor genoeg infrastruktuur om in moeilike tye 
van waarde te wees, soos blyk uit die
- silokapasiteit van 4 miljoen ton
- 84 handels- en onderdeletakke
- 31 herstelwinkels
- landboutoerusting-agentskappe
- kredietverlening van meer as R1,5 miljard aan meer as 

10 000 boere om in ‘n verskeidenheid van behoeftes te 
voldoen

 - versekeringsdienste
- saad-afdeling met eie kultivars
- presisieboerderyvoorligting en -ondersteuning
- en die belangrikste van alles:‘n uitgebreide databasis

van boere wat oor baie jare opgebou is en wat beskik
oor ‘n grondige kennis van die bedryf.

Ek weet dat persepsies baie belangrik is en ek deel ook u
sentimente. Ek vra ook beter diens en laer aankoopspryse,
maar met alle feite in gedagte gehou is die oorgrote
meerderheid van die boere vandag baie beter af as wat hulle
sou wees.

Wat sou ons dus, in retrospeksie, weer doen en wat moes
ons anders gedoen het?

• Dit was reg om ‘n maatskappy te vorm.
• Waarde-ontsluiting deur notering was die regte besluit.
• Ledefondse, wat vreemde kapitaal was, het weggeval en 

‘n beter balansstaat laat uitbreiding toe.
• Uitbreiding was voordelig MAAR

AFGRI moes finansieel aantrekliker stappe geneem het 
wat boere sou aanmoedig om aandele te hou, soos bv om:
a) kontant en sekere verkoopbare bates as dividende te

verklaar, of
b) ‘n dividentbeleid daargestel het waarvolgens boere 

kontant kon kry sonder om aandele te verkoop en 
terselfdertyd beheer sou kon bekom, (iets wat baie 
boere as belangrik beskou).

• Die stempoel rondom die kwessie was ook nie vir boere 
aanvaarbaar nie.

Opsommend kan dus opgemerk word dat geen boer skade gely
het nie en die oorgrote meerderheid by die notering en
gepaardgaande veranderinge gebaat het.

Hoe lyk die pad vorentoe?

AFGRI/OTK het meer as 90 jaar se landbou-ondervinding en
ons sal die siklusse van die landbou saam met die boere bestuur.
Verder sal ons voortgaan om in die landbou te belê: dit bly die
bron van voedsel en klere vir die nasie.

Met ‘n telefoonoproep kan aandeelhouers wissel, maar boere
sal bly, en ons sal saam met u die pad stap.

Ons kyk saam met u vorentoe, maar veral saam met u Boontoe.



Dié geleentheid is aangebied om die
verskaffers op ‘n informele basis te leer
ken en om die oorsprong, sleutelspelers
en die strategie van die nuutgestigde
AFGRI Produsentedienste-pilaar aan al
die verskaffers bekend te stel.

Smit het verduidelik dat AFGRI die enigste
gelyste landboudienstemaatskappy is, wat
meebring dat die fokus sterk op groei en
winste is, in ooreenstemming met die
verwagting van die aandeelhouers. Dit
is nie altyd ‘n populêre strategie by
boere, ander landboumaatskappye en
verskaffers nie.

Dramatiese groei is wel bewerkstellig, oa
deur oornames van SOK, LK en Natal-
Agri, asook nuwe streeksontwikkelings in
die Wes-Vrystaat, Noordwes, Limpopo en
Wes-Kaap. Die nie-landboubesighede soos
AFGRI Golf en Farm City het ook bygedra
tot dié groei.

Maar om te verseker dat die maatskappy
duidelik gefokus bly op sy kernbesigheid,
is die bestaande AFGRI Benodighede-
pilaar in twee verdeel, nl AFGRI
Produsentedienste en AFGRI Kommersiële
Dienste.

Dit bied aan AFGRI Produsentedienste
die geleentheid om nie alleen op basiese
boerdery-aktiwiteite te fokus nie, maar
ook om ander aspekte aan te spreek soos
primêre landbou-insette, ‘n herfokus op
tradisionele AFGRI-streke en

kernbesigheid. Dit bring  die desentralisasie
van bestuur mee wat aan takbestuurders
groter besluitnemingsbevoegdheid en
eienaarskap oor hulle besighede te gee.
Op streeksvlak sal hoogs bekwame
streeksbestuurders in hul onderskeie
streke/provinsies leiding neem.

Die Produsentedienste-pilaar bestaan uit
landbou-kleinhandelsbedrywighede en
behels tans 110 afsetpunte (wat oa 84
kleinhandels- en onderdelewinkels en 31
herstelwinkels insluit). Verder sorteer
landboutoerusting-agentskappe en
Techniland ook onder hierdie pilaar.
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AFGRI FOKUS

From left to right - Ferdi Louw (Besturende Direkteur: AFGRI
Toerusting), Alain Nelissen (Bestuurder: Verskaffersketting), Louis
Smit (Hoof-uitvoerende Beampte: AFGRI Produsente-dienste),
Hennie Mostert (Provinsiale Bestuurder: Mpumalanga Wes), Lukas
Coetzer (Provinsiale Bestuurder: Gauteng), Frik Hefer (Provinsiale
Bestuurder: Oos-Vrystaat), Bertus van Heerden (Provinsiale
Bestuurder: Noordwes en Wes-Vrystaat) en Jan Smith (Provinsiale
Bestuurder: Natal en Oos-Kaap).

Louis Smit, Hoof-uitvoerende Beampte:
AFGRI Produsentedienste saam met Brandt
Theunissen, Besturende Direkteur: Agrinet.

AFGRI Produsentedienste het onlangs tydens ‘n
ontbyt saam met verskaffers by die Caesars
Casinokompleks gekuier. Volgens Louis Smit,
die hoof-uitvoerende beampte, speel verskaffers
‘n baie belangrike rol in AFGRI se kleinhandels-
ketting en hy het hulle bedank vir hulle verbintenis
met die maatskappy.



Daar gaan bykans nie ‘n jaar verby
sonder dat mielies van ‘n swak
gehalte in die een of ander streek
voorkom nie. Dié mielies is gelerig
en vertoon onegalig. Gewoonlik is
die rede hiervoor nie enkelvoudig
nie en is dus nie so maklik om te
identifiseer nie.

8

LANDBOUFOKUS

Handro Swart, Sasol Nitro Landboudienste

Die vergeling van mielies, hoofsaaklik in
jonger plante, word gewoonlik
voorafgegaan deur koue toestande,
bewolkte dae en baie reën in die
voorseisoen.

Hoewel die reën hierdie seisoen laat was
kom vergeelde mielies nog steeds voor.
Verder kom daar hierdie jaar ook redelik
probleme voor op ouer mielies.

Een van die belangrikste redes vir swak
groei is plantvoedseltekorte. Indien
bemesting die rede vir swak mielies is,
kan dit baie maklik met ‘n kopbemesting
reggestel word. ‘n Kombinasie van
stikstofprodukte kan die antwoord wees,
met inagneming van die bestuurspraktyke
wat gevolg word, asook die heersende
klimaatstoestande.

Ammonium- en nitraatbevattende
bemestingsstowwe is beskikbaar, met die
inherente voordele van beide nitraat en
ammonium.

Mieliewortels moet die stikstof op die
regte tyd in die regte vorm op die regte

plek in die grond kan opneem om dit
effektief te kan benut.

Stikstoftekorte het ook verder ‘n direkte
invloed op fosfaatopname. Hoe minder
stikstof opgeneem kan word, hoe minder
fosfaat word opgeneem. Dit geld veral by
lae - en hoë pH-gronde. By die vergeling
van mielies kan daar dan ook dikwels
fosfaattekort-simptome waargeneem word.
Dit moet egter nie met die opbou van
suikers (antosianiene) verwar word nie.

Verkeerde kunsmisplasingstegnieke kan
op ‘n vroeë stadium ook groot probleme
veroorsaak, aangesien die plant nie die
voedingstowwwe kan opneem nie.

Verder lei die afwesigheid van suurstof tot
anaërobiese toestande in die grond, die
grondtemperatuur daal en die diepte van
die plasing van saad raak al hoe
belangriker.

Bogenoemde faktore gaan gewoonlik
gepaard met laer hitte-eenhede en lei tot
vertraagde groei by die mielieplant. Die
mielieplant is van sonlig afhanklik om
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JOHN DEERE
MARKETING AWARD

LANDBOUFOKUS

The John Deere 60 Series Combine has been
named by the American magazine, Agri
Marketing, as their ‘2004 Product of the Year’
for their successful marketing campaign.
Judged by an independent panel, the criteria
for winning was based on market environment,
industry recognition, benefit and value to the
marketplace and strategic marketing
approach.

This must come as a highly gratifying
achievement, as the company has invested
substantially in the research and development
of the 60 Series Combine in order to meet
the customers' demand for a more productive
and user-friendly machine.

"The John Deere marketing team, as well as
the research and development teams, followed
a collaborative and integrated approach to
present a product that has been very well
received by customers internationally as well
as locally”, says
Pieter Nel, MD of
John Deere SA.

“At present John
Deere has a 27%
share of the local
market and aims to
increase it to 50% by
the end of 2005”,
Nel adds.
Bill Schuermann,
publisher of the
magazine says, "Agri Marketing initiated the
‘Product of the Year’ programme to showcase
successful product-marketing endeavours
within our industry. Now in its seventh year,
it's remarkable to see the level of
sophistication in the areas of innovation,
market strategy and creativity in this industry.
We're very pleased with the exceptional work
submitted to the contest this year and
congratulate John Deere on accomplishing a
successful launch with the 60 Series Combine."

effektief te fotosinteer sodat genoeg koolhidrate opgebou kan
word.

‘n Lae grond-pH met lae magnesium-inhoud, asook koel,
bewolkte weer sal hierdie proses inhibeer. Fosfate word swak
opgeneem wat weer lei tot vertraagde groei van die plant.

Sink-opname is ook swak by lae temperature. Sink aktiveer
verskeie ensieme en speel ‘n kardinale rol by proteïensintese
in die plant. Lande wat bekalk is, of waar daar gips uitgestrooi
is, is ook geneig om tot kaliumtekorte te lei.

Addisionele kalium-bemesting mag soms in sulke gevalle
nodig wees, gewoonlik as ‘n topbemesting.

Verbouingstegnieke moet ook aangepas word om ‘n sterk
mielieplant daar te stel. Hiervoor is grondvoorbereiding
belangrik.

Daar moet ten alle tye daarop gelet word dat alle verdigtingslae,
hetsy chemies of meganies, opgehef moet word deur die een
of ander metode, bv deur op die regte tyd te rip.
Grondverdigting kan verder lei tot ernstige onkruiddoderskade.

Onkruiddoderskade kan ook in nat, koue toestande voorkom.
Atrazien- en Azetochlor-vergiftiging kom algemeen voor.

Sekere kultivars is meer gevoelig vir koue, nat toestande as
ander. Streepsiekte (Mosaïekvirus) is hierdie seisoen ‘n baie
groot probleem, en is definitief erger op sekere variëteite.
Plantluise kom ook algemeen voor op ouer mielies wat net
in die saad kom. Baie erge gevalle kan tot groot
opbrengsverliese lei.

Grondtekstuur speel ook ‘n belangrike rol in die verbouing
van mielies. Bemestingstowwe is geneig om meer te loog op
sanderige grond as in kleigrond. Op sanderige grond met ‘n
klei-inhoud van minder as 15% moet daar met sorg te werk
gegaan word indien helder, vloeibare bemestingsstowwe
toegedien word, aangesien dit baie maklik sal kan loog. Dit
kan ook aanleiding gee tot geel mielies.

Muise en rotte het ook in sekere streke groot skade aangerig.
Hierdie knaagdiere moet gedurig beheer word. Die rede
vir die plaag is waarkynlik die droër as normale voorjaar
en die knaagdiere het nie, soos gewoonlik in nat jare,
verdrink nie.

Die verbouing van mielies is ‘n baie intensiewe proses en
omdat dit deesdae wetenskaplik verbou word is die insetkostes
baie hoog. Om die risiko’s in mielieverbouing te beperk moet
die volgende voorsorgmaatreëls dus getref word:

• Boere moet vroegtydig bekalk om grond se pH-status,
asook die kalsium- en magnesiumstatus van die grond
reg te stel. Sinkbespuitings vroeg in die seisoen mag 
ook nodig wees.

• Fosfaat moet verkieslik gebandplaas word en die 
korrekte keuse van bemestingsstowwe moet gedoen 
word om stikstofbestuur te optimaliseer.

• Suurstof kan tot die grond toegevoeg word deur ‘n 
tandbewerking te doen.

• Onkruid en siektes moet voorkomend beheer word.



Barloworld Equipment Agriculture has expanded its
CLAAS range of harvesting equipment with a tractor
line-up set to distinguish itself in the market, with the
introduction of the CLAAS tractor range, featuring
models from 55 to 184kW.

10

TEGNIES

Barloworld Equipment Agriculture now offers a full line of technologically advanced CLAAS
machinery, which also includes self-propelled forage harvesters, combine harvesters, mowers,
swathers and balers.

“The new tractor range brings a new dimension to the local market with technology and
innovations that are designed to meet the toughest challenges and expectations of South African
farmers and contractors,” says Barloworld Equipment Agriculture’s CLAAS business unit
manager, Johan Joubert. “It has been carefully selected to guarantee the perfect solution for
every application, from the everyday to the most arduous, and will be backed by Barloworld
Equipment Agriculture and dealer network support.”

“The overall range features high-specification models in the middle to high kilowatt segment
and we also offer sturdy, reliable, multi-functional models for the high-volume 55-60kW
segment with lower specification requirements,” says Joubert.

Several ranges and models will be introduced during 2005. These include:
The CLAAS CERES range, which comprises of two 55 and 63kW models and is available
in both two and four wheel drive versions. These compact, high-performance tractors have
excellent stability and handling capability. Other key features are the flat platform and practical
design, ease of maintenance and operation, and generous hydraulics and linkage capacity.
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TEGNIES

“We believe the all round capability
of the new full line of CLAAS
machinery, combined with the

support from Barloworld Equipment
Agriculture and smart dealer

partners, will ensure added value to
the South African farmer and

contractor and make the purchase
of any CLAAS machine a solid

investment,” added Geoff Tucker,
managing director of Barloworld
Equipment Agriculture, Handling

and Energy.

The CLAAS CELTIS range, which features two 4WD models
of 66 and 74kW. The CELTIS is an all-rounder with great
manoeuvrability, versatility and performance capability.
Key features also include a spacious operator station,
impressive engine performance with high torque reserve, a
20-speed transmission with ‘twinshift’ hydraulic two-stage
powershift, ‘revershift’ hydraulic shuttle reverser, and low
fuel consumption.

The CLAAS ARES range, which consists of five models from
81 to 143kW and provides exceptional comfort, high reliability
and versatility, excellent performance capabilities and reduced
fuel consumption. Other key features are the full cab suspension
system, transmission with automatic shifting and fingertip
control, load-sensing hydraulic circuit and electronic linkage
control.

The CLAAS ATLES 900, which delivers 184kW of pure
power and productivity while boasting unmatched user comfort
and extreme reliability. Key features include state-of-the-art
engine technology, high tractive power and torque reserve,
powerful hydraulics, real lifting capacity of up to 12 ton and
an 18-speed Powershift transmission.

“The range has been tested extensively, in regions that include
Mpumalanga and the Northern Cape with its extreme
temperatures, in different soil conditions and in various
applications. This has enabled Barloworld Equipment
Agriculture to specify models which meet local requirements
with regard to tractive power, fuel and air intake systems,
transmission options and gear ratios, ballast and tyre sizes and
hydraulic and linkage capacities,” explains Joubert.

The new range of CLAAS tractors was introduced in KwaZulu-
Natal in February 2005, with a phased roll-out planned for
selected key areas in other parts of the country. These areas
will be announced in due course.

To ensure dedicated service and support, the range will be
distributed through single-franchise dealers, commencing with
Natalagri in KwaZulu-Natal.

“Building on the existing smart partnership with holding
company AFGRI, Barloworld Equipment Agriculture is
delighted to announce the appointment of Natalagri for the
marketing and support of its CLAAS product range in
KwaZulu-Natal,” says the operational manager of Barloworld
Equipment Agriculture, Godfried Heydenrych. “Natalagri has
an established footprint in the province and the company’s
expertise in the field of mechanisation will add real value to
the CLAAS brand and service delivery in the region.”

Future additions to the tractor line-up may include the CLAAS
NECTIS range of orchard and vineyard models from 41 to
74kW, as well as the 246kW CLAAS XERION 3300, a high
performance machine for use both as a large farm tractor and
as an alternative to on-road transport.

“Barloworld Equipment Agriculture has successfully introduced
the new generation of CLAAS harvesting, silage and haymaking
solutions into the local market. We are market leaders in self-
propelled forage harvesters and have grown our combine and
baler market share to nearly 20%,” says Heydenrych.



STABIELE OPBRENGS
Opbrengsresultate van Komati is stabiel
en vergelyk baie goed met hoë potensiaal-
kultivars in die bedryf. Die data in Figuur
1 en 2 dui op Komati se hoë opbrengspoten-
siaal teenoor ander kommersiële kultivars
in die Sentraal- en Oos-Vrystaat gedurende
afgelope twee seisoene. Dit is duidelik dat
Komati baie goed kompeteer met ‘n goeie
kultivar soos Elands.

UITSTAANDE EIENSKAPPE
Agronomiese eienskappe van groot belang
vir die produsent is staanvermoë,
koleoptiellengte, groeiperiode en
uitloopweerstand. Die agronomiese
eienskappe van Komati word in Tabel 1
aangetoon. Komati het ‘n goeie
staanvermoë. Die kultivar het ‘n lang
koleoptiel (±9.3cm) en kan dus diep geplant
word, om te verseker dat die saad in vogtige
grond geplaas word.

Nog ‘n pluspunt van Komati is sy
uitstekende uitloopweerstand, wat oor jare
bevestig is en baie goed vergelyk met dié
van Betta-DN en Elands. Figuur 3 toon
die gemiddelde uitloopweerstand van
Komati in vergelyking met Betta-DN en
Elands gedurende die 2000/2003-seisoene.
Dit is bekend dat Betta-DN uitstekende
uitloopweerstand in die praktyk het en
Komati toon sommige jare beter weerstand
as Betta-DN. Uitloopweerstand word op
‘n skaal van een tot agt geëvalueer, waar
0 tot 2.9 uitstekende, 3.0 tot 3.4 goeie, 3.5
tot 3.9 gemiddelde, 4.0 tot 4.5 swak en
waardes groter as 4.6 uiters swak
uitloopweerstand verteenwoordig.

Die groeiperiode van Komati is
vergelykbaar met die Betta-tipe kultivars
(±135 dae tot aar). Aangesien Komati slegs
‘n matige kouebehoefte het, kan dit met
groot sukses ook in aanplantings wat laat
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in Julie geskied, ingesluit word. Die kultivar
doen goed by vroeë (1 Junie – 20 Junie)
sowel as by later aanplantings (21 Junie –
31 Julie). Plantdigthede van 15-30 kg/ha
word aanbeveel.

Komati beskik nie oor aluminiumverdraag-
saamheid nie en word nie aanbeveel op
gronde met baie lae pH en hoë suurversa-
diging nie.

SIEKTEWEERSTAND
Ondervinding het geleer dat geelroes die
belangrikste blaarsiekte in die Oos-Vrystaat
is en meer gereeld voorkom as stam- en
blaarroes. Komati toon, ten opsigte van
stamroes, weerstandbiedende saailing-
reaksies en matige weerstand in die
volwasseplant-stadium. Blaarroesreaksies
van Komati dui op vatbaarheid vir twee
van die rasse in die saailingstadium en die
kultivar is ook matig vatbaar in die
volwasse stadium. Komati se weerstand is
voldoende, aangesien die Vrystaat ‘n
laerisikogebied vir beide stam- en blaarroes
is. Beplanning vir chemiese beheer is dus
onnodig. Komati is matig vatbaar vir
geelroes, maar toon terselfdertyd beter
weerstand as Gariep en Elands (Tabel 3).
Alhoewel vatbaar vir geelroes, is die
toediening van ‘n swamdoder net nodig
wanneer optimale toestande vir siekte-
ontwikkeling heers.

RM Oelofse,  LNR-Kleingraaninstituut

Komati is ‘n intermediêre tipe koringkultivar, wat nie
‘n lang vernalisasie-periode benodig nie. Komati beskik
oor ‘n betreklike wye verbouingsaanpassing en is dus
geskik vir aanplanting op lae- tot hoëpotensiaal gronde.
Hierdie kultivar vaar uitstekend in die Oos-Vrystaat,
maar is ook goed aangepas vir die Sentraal-Vrystaat.

Foto`s van Komati-boeredag in Clarens op
10 Desember 2004 op Kroonspruit, plaas
van mnr DP Viljoen.

Kultivar Mei Junie Julie Augustus Plantdigtheid

1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 kg/ha

Betta-DN 15-30

Gariep 15-30

Caledon 20-30

Elands 15-30

Komati 15-30



GRAANKWALITEIT
Komati se kwaliteit vergelyk uitstekend met dié van die
kwaliteitstandaard, Betta-DN, veral wat ‘produsente-kwaliteit’
(hektolitermassa, proteïen en valgetal) aanbetref. In proewe
van die Nasionale Kultivarevaluasieprogram, word geelroes
nie chemies beheer nie, wat dus die kwaliteit van vatbare
kultivars soos Komati en Elands benadeel. Beide die
opbrengspotensiaal en hektolitermassa van Komati kan verbeter
word deur die tydige toediening van ‘n swamdoder, slegs
gedurende jare wat gunstig is vir streeproes-epidemies.

WAT MAAK KOMATI VOORTREFLIK?
Voortreflike kenmerke van Komati is sy hoë opbrengspotensiaal
in winter- en intermediêre aanplantings, goeie kwaliteit,
uitstekende voorroes-uitloopweerstand en hoë valgetalwaardes.

Komati word deur AFGRI bemark.

Figuur 1: Gemiddelde opbrengs van Komati in vergelyking
met Betta-DN en Elands oor die afgelope twee jaar by
vroeë - en laataanplantings in die Sentraal-Vrystaat.

Figuur 2: Opbrengs van Komati in vergelyking met Betta-
DN en Elands oor die afgelope twee jaar by vroeë - en
laataanplantings in die Oos-Vrystaat.

Figuur 3: Voor-oes-uitloopweerstand van Komati in
vergelyking met die standaarde  vir die 1998-2001-seisoene
gesamentlik.
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Uitloopweerstand word op ‘n skaal van een tot agt
geëvalueer:
0 - 2.9 = uitstekend
3.0 - 3.4 = goed
3.5 - 3.9 = gemiddeld
4.0 - 4.5 =  swak
4.6 - 10 = uiters swak

Tabel 1: Agronomiese en siekte eienskappe van Komati.

Eienskap Evaluasie

Uitloopweerstand Uitstekend

Staanvermoë Goed

Kouebehoefte Matig

Blaarroesweerstand Matig vatbaar

Geelroesweerstand Matig vatbaar

Stamroesweerstand Matige weerstand

Russiese koringluis-weerstand Weerstand

Tabel 2: Geelroesweerstand van volwasse Komatiplante

in vergelyking met Gariep en Elands.

Kultivar Veldlesing (volwasse plante)

Elands 50MS

Gariep 90S

Komati 30MS

MS = matig vatbaar; S = vatbaar

Tabel 3: Opbrengs en kwaliteitseienskappe van Komati
by vroeë aanplantings in die Oos-Vrystaat.

Kultivar Opbrengs HLM Proteïen Valgetal

Ton/ha Kg/hl % Sek.

Seisoen 2003 2002 2003 2002 2003 2002 2003 2002

Betta-DN 1.68 2.65 78.55 77.64 15.27 12.01 351 339

Elands 1.87 2.86 78.37 77.73 14.45 11.64 339 346

Komati 1.76 2.84 77.87 77.48 14.86 11.70 320 347

KBV (0.05) 0.27 0.23

Tabel 4: Opbrengs en kwaliteitseienskappe van Komati
by later aanplantings in die Oos-Vrystaat.

Kultivar Opbrengs HLM Proteïen Valgetal

Ton/ha Kg/hl % Sek.

Seisoen 2003 2002 2003 2002 2003 2002 2003 2002

Betta-DN 2.34 3.23 77.84 77.29 14.47 12.67 344 341

Elands 2.67 3.40 79.28 76.28 14.66 11.54 360 347

Komati 2.64 3.58 78.55 76.50 14.55 12.04 349 317

KBV (0.05) 0.26 0.31

Van bl 13
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AFGRI-BOEREDAE

AFGRI Produsentedienste het op 26 en 27 Januarie baie suksesvolle boeredae
op Bethlehem en Ermelo aangebied. Dié boeredae met die tema: ‘Tegnologie
in die Boerdery’ is deur meer as 800 boere bygewoon.

Belangrike aspekte soos presisieboerdery, direkte insette en graanvooruitsigte
vir 2005/2006 is aangespreek, terwyl die jongste John Deere-tegnologie in
landbouwerktuie gedemonstreer is.

Ulrich Joubert, bekende ekonoom van Transnet, het onder meer die boere ingelig
oor die wisselkoers en vooruitsigte vir die ekonomie.

1. Op die foto verskyn (vlnr): Louis Smit (hoofuitvoerende beampte: 
AFGRI Produsentedienste), Lukas Coetzer (adjunk-hoofuitvoerende 
beampte), Pietman Erasmus (voorsitter van die AFGRI-direksie) en 
Hennie Mostert (provinsiale bestuurder: Mpumalanga-Wes) tydens die
Ermelo boeredag.

2. Pieter Nel (besturende direkteur: John Deere), David Kelder (John 
Deere) en Ferdi Louw (besturende direkteur: AFGRI Toerusting)

 (Ermelo boeredag).

3. Tienie von Wielligh, Kobus Botha, Nic Basson en Gerhard van Schalkwyk
by een van die John Deere-trekkers wat tydens die Ermelo boeredag
uitgestal is.

4. Bethlehem se boeredag het groot getalle boere getrek.

5. Frik Hefer (AFGRI provinsiale bestuurder: Oos-Vrystaat) en Bennie 
Nel in diep gesprek tydens Bethlehem se boeredag.

BOERE SE BLOED IS GROEN

Boere op die Hoëveld se bloed is groen nadat daar onlangs groot John Deere-
aankope in die streek gemaak is.

1. Giel Claassen, saam met sy seun, Niel, voor een van die nuwe
aanwinste op die plaas.

2. ‘n Trotse eienaar, Jan Grey (tweede van links), saam met
Lukas Coetzer (adjunk- hoofuitvoerende beampte: AFGRI 
Produsentedienste), Johan Rheeder (takbestuurder: OTK Bethal),
Riaan Grobler (verkoopsbestuurder: AFGRI Toerusting) en Ben
Greyling (heelgoedere bemarker: AFGRI Toerusting)

1

2

3

1

2

4

5
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RAU JOOLOPTOG

AFGRI Toerusting en John Deere het onlangs vir die vyfde agtereenvolgende jaar
weer bygedra tot die sukses van RAU se jooloptog deur trekkers beskikbaar te
stel vir die vervoer van die vlotte.

Hier is Gerrie Jordaan (AFGRI), Ludie Meyer (John Deere),

Johan Wolvaardt (AFGRI), Piet Jacobs (AFGRI),

Frik Griesel (AFGRI), Floris de Jager (AFGRI) en

Gollie Coetzee (John Deere).

CASH STRAPPED?

Farm City Finance Options
A brand new credit facility for financing larger purchases is now
available to Farm City customers.
�
Credit applications will be done in a purpose-built telephone booth
within the Farm City store and personal loans of between R7 500 and
R50 000 are available to qualifying private individuals. Repayment
periods range from 24 to 60 months and successful loan applications
are processed within 24 hours. Once approved, a verbal contract is
logged with CashPower over the telephone.
�
To qualify for a CashPower loan applicants need to prove a gross
monthly income in excess of R4 000, a clean credit record and a stable
employment record based on certain criteria.
�
Farm City is located on the corner of Atterbury and Olympus Streets
in Olympus, Pretoria. For further information, contact Tommie de
Lange or Martin Marias at Farm City, Pretoria on 012 991 7090.

EKURHULENI STADSRAAD

AFGRI Toerusting en John Deere het onlangs 'n
produkbekendstelling aan die Ekurhuleni
Stadsraad gedoen.


