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Wilfred Mole and Leon Weirich  will each
receive a copy of AGRED’s Gamebirds of
South Africa for their contribution to our
letters page.

Kontakadresse: E-pos: afgriland@bigdoor.co.za of skryf aan Die Redakteur, Afgriland, Posbus 2779, Brooklyn Square, 0075.
Sluit asb u naam en adres, sowel as ‘n faksnommer of e-posadres in. Die redaksie behou die reg voor om briewe te redigeer ter
wille van duidelikheid of spasiebeperkinge.
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Verlede jaar hierdie tyd het Afgriland sy

nuwe baadjie aangetrek om�nie net die

ou OTK-gebied nie, maar ook al die

ander streke te verteenwoordig.�Dit was

‘n uitdaging om gevestigde nuusbriewe

soos Natalagri News en LK Nuus�te

inkorporeer in 'n enkele tydskrif wat�iets

vir al ons lesers bied.�

The support and constructive criticism

received – often from quite unexpected

sources – is wholeheartedly welcomed

and appreciated. Involvement�like this

helps�a great deal in seeing Afgriland

from the�readers' point of view and

making the necessary�changes in

reaching our ultimate goal:�to become a

niche agricultural magazine that covers

a broad spectrum of agriculture related

themes that brings something new in

terms of tone, themes and quality not

yet reflected in similar publications.�

�

Hier volg 'n paar van die komplimente

en kastydings wat ons ontvang het en

ons publiseer dit met groot dank aan

diegene wat die moeite gedoen het om

die “pen op te tel” (rekenaar aan te

skakel)�om�te help�rigting gee. (In alle

gevalle is briewe met toestemming

verkort weens spasiebeperkinge.)�

Wilfred E Mole, Sandstone Estates (Pty)

Ltd wrote in November 2005:

�

We receive Afgriland on a regular basis. In

the most recent edition I notice that if you

take out the advertising which is

comprehensive and obviously financially

attractive to yourselves as publishers, there

is almost no editorial of any significance left.

�

The fact is that the advertisements with their

glib catch-phrases are no substitute for

reasoned, sensible editorial comment. A good

example is the fact that the South African

Futures Exchange (SAFEX) is completely

ignored. Judicious use of SAFEX by farmers

as a hedge mechanism can make the

difference between success and failure in

their enterprise.�

Future is rosy for research on cows

Scientists at the Rowett Research
Institute in Scotland believe that a
natural plant additive to cow feed could
help save the planet. According to the
Scottish Daily Record, the results of
the secret trials may make cows less
flatulent. Tests are done to cut the
methane that cattle and sheep
produce, which has been blamed for
increasing the greenhouse effect.

Cattle are capable of producing 500
litres of the potent greenhouse gas
every day. Researchers hope the
reduced emissions – which may smell
floral after cattle digest the additives -
will be good for the environment,
improve livestock farming and cut the
use of vet's antibiotics. The plant
additive could also increase efficiency
in meat produced and lift milk yields.

S o u r c e :  S o u t h  A f r i c a n  M e a t  I n d u s t r y  C o m p a n y  ( S A M I C )
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�

To be entirely fair there are certain examples where technical issues

have been tackled such as the article on empowerment on page 54

(Innovative funding for empowerment farming – Sept/Oct 2005).

Sadly however this particular article is in reality a thinly disguised

advertisement. We expect AFGRI to promote their business because

it is their publication, but I think the difficulty is that you are torn

between producing a brochure on the company's capabilities and

producing an independent magazine with elements of editorial

integrity. To my mind you need to make up your mind what exactly

you would like to�be.

�

I hope that my comments might be considered as constructive.

And in January he wrote:

Thank you very much indeed for the January/February edition of

Afgriland.� There are some excellent articles contained therein which

are well worth reading.

Mpumalanga-Wes Adviesforum, geteken De la Rey

Tonkin�(Desember 2005):

Met verwysing na die onlangse uitgawes van Afgriland wil die

Adviesforum van Mpumalanga-Wes graag by wyse van hierdie

skrywe die redaksie van Afgriland opreg bedank en gelukwens met

die puik tydskrif. Dit is voorwaar ‘n plesier om die tydskrif te

ontvang en daarmee te kan assosieer.

Sonder om uitsonderings te maak, is ons eerlike mening dat die

artikels oor die algemeen van hoogstaande gehalte en die inhoud

relevant en toepasbaar is. Verder getuig die fisiese kwaliteit van die

tydskrif asook die redaksionele versorging van professionaliteit.

Ons spreek die hoop uit dat u die puik werk sal volhou en voortdurend

ons daarop trots sal maak om deel daarvan te kan wees. Ons sien

opnuut met opgewondenheid en afwagting uit na elke uitgawe.

Rick Allan, Manager of the Wildlife Unit of the National Council

of SPCAs, wrote in January 2006:

As we are first time readers may we take this opportunity to

congratulate you on producing a first class product.

With reference to the article by Prof W van Hoven we do not have

anything to add except that we hope that farmers heed his warnings.

Dit is met skok en leedwese wat AFGRI Produsente-
dienste moes hoor van die afsterwe van Hennie Mostert,
provinsiale bestuurder van Mpumalanga-Wes in Bethal
en een van die maatskappy se steunpilare. Hennie is
op 10 Februarie 2006 weens klaarblyklike komplikasies
oorlede nadat hy ‘n week tevore vir ‘n roetine rug-
operasie opgeneem is.

Hennie het op 1 Augustus 2005 by AFGRI in diens
getree nadat hy as besturende direkteur van Karoo
Oranje Landbou Koöperasie (KOLK) bedank het.

Hennie is aangestel as deel van ‘n desentralisasie-
strategie met die doel om ‘n sukkelende Handel en
Meganisasiebedryf in die provinsie om te draai. Hy
het hom uitstekend van sy taak gekwyt en sedert sy
oorname het die provinsie konstant opwaartse resultate
getoon.

Hennie het geliefd geraak onder sy personeel en dit
was duidelik dat die verbeterde resultate ‘n direkte
gevolg was van sy doelgerigte, maar rustige benadering
om sy personeel in ‘n span saam te snoer en te lei deur
self ‘n voorbeeld te stel.

Hy was deel van die uitvoerende bestuur van AFGRI
Produsentedienste, en het ook in die hoedanigheid
bydraes en insette van onskatbare waarde gelewer.

Hennie was ‘n ware leier en sy afsterwe gaan ‘n groot
gaping los wat baie moeilik gevul gaan word.

AFGRI wil graag ook ons innige simpatie aan sy vrou,
Marietjie, en sy twee kinders oordra.
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Braaikuikens: ’n Goeie
begin is half gewin
Indien braaikuikens goed groei binne
die eerste 7 dae en mortaliteit
terselftertyd laag gehou word, behoort
die trop ook ‘n goeie eindmassa te
behaal. In hierdie artikel word die
belangrikste faktore wat braaikuikens
se prestasie binne die eerste 7 dae
beïnvloed bespreek.

GRONDHERVORMING:
ONTEIENING

Sommige mense is onder die

wanindruk dat onteiening

gelykgestel kan word aan

nasionalisering of

konfiskering.

AFGRI werk hard aan die
uitbouing van die SA
tabakbedryf
AFGRI het onlangs ‘n blitsbesoek
aan China gedoen om daar met die
belangrikste rolspelers in die
tabakbedryf (CNTIEGC) te
onderhandel.

AGRITOERISME : NUWE
GELEENTHEDE VIR
LANDBOUSEKTOR

Peter Myles, toerismenavorser

en -konsultant, belig die

onontginde moontlikhede van

agritoerisme in Suid-Afrika na

‘n feitebesoek aan Nieu-

Seeland.

PERSPEKTIEF OP
HONG KONG

Dr Koos Coetzee, landbou-

ekonoom, neem die besluite,

wat tydens die WHO-

konferensie wat in

Desember 2005 in Hong

Kong geneem is, onder oë.

AgriBEE coming home
to stay
The long awaited Draft Charter
on AgriBEE was released in
December 2005. Farmers
however are finding out for
themselves that there are practical
issues to contend with that are
not dealt with in clear cut terms
in the document.

Water quality
assessments – a
broader perspective
Agricultural enterprises can
expect to increasingly be placed
under pressure to use water
optimally, often being required
to use poorer quality water, lower
volumes, or to prevent adversely
affecting downstream users.

SA WILDBEDRYF

Goeie wildpryse word vir die

volgende dekade in die vooruitsig

gestel mits daar aan sekere

belangrike bestuursaspekte

aandag gegee word en omstandig-

hede min of meer dieselfde bly

as die afgelope 15 jaar.
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Bl 38
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I N H O U D
Overseas tourists flock to South Africa for its natural beauty, wildlife, climate and cultural diversity. (See article on Agritourism on page 12.) This
photograph, as well as the one on the front cover, were taken at Sandstone Estates in the Eastern Free State.
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Disclaimer
AFGRI Operations and/or Afgriland nor any of its officials,
members, employees, agents, representatives, shareholders
or directors shall be liable for any loss, damage or any
liability of whatsoever nature which may arise to the reader
as a consequence of this publication of any article or
advertisement in this publication or as a result of the reader
or any other person acting on the strength, accuracy or
correctness of the content provided in this publication.

Afgriland makes no representation, furnish no warranty or
guarantee, actual or implied or otherwise that the content,
information or data in this publication are free from errors,
omissions or inaccuracies. No information, ideas, opinions,
views or other data available in this publication should be
regarded as professional advice or the professional opinion
of Afgriland or any of its members, employees, agents,
representatives, or shareholders and all readers are informed
to obtain professional advice before taking any course of
action relating to anything contained in this publication.

Afstanddoening
AFGRI Bedryfs BPK en/of Afgriland of enige van sy
beamptes, lede, werknemers, agente, verteenwoordigers,
aandeelhouers of direkteure sal nie aanspreeklik wees vir
enige verlies, skade of verpligting hoegenaamd uit hoofde
van die publikasie en wat mag ontstaan vir enige leser van
die publikasie uit enige advertensie of die plasing van enige
artikel in die publikasie of as gevolg van ‘n leser of enige
ander persoon wat reageer of optree op sterkte van die
akkuraatheid of korrektheid van die inhoud vervat in die
publikasie.

Afgriland maak geen voorstelling, lewer geen waarborg of
vrywaring, hetsy direk of indirek dat die inhoud, inligting
of data in hierdie publikasie foutloos,vry van onjuisthede,
of sonder weglatings is nie. Geen inligting, idees, opinies,
standpunte of enige inligting beskikbaar in hierdie publikasie
moet as professionele advies of die professionele opinie
van Afgriland of enige van sy beamptes, lede, werknemers,
agente, verteenwoordigers, aandeelhouers of direkteure
beskou word nie en die lesers moet hul eie professionele
advies inwin voordat enige aksie in verband met enige
inligting in hierdie publikasie geneem word.

REDAKSIE
Uitgewer: Big Door
Posbus 2779 Brooklyn Square 0075
Brooksstraat 258 Brooklyn 0181
Tel: 012 362 1385
Faks: 012 362 0113

Redakteur: Lorna Hamman
Produksie: Lorna Venter
Advertensies Afgriland: Lorna Hamman,
Marelize van Zyl, Germa Oeschger
Advertensies AFGRI Trader: Lorna Venter
Kopiereg: Alle regte voorbehou.
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Grondhervorming: Onteiening

Trevor Elliot – the Grasslands dairy story

Trevor Elliot
The Grasslands story

An in-depth interview with one of

the most prominent dairy farmers

in the country and a leader in many

fields relating to agriculture. Wealth management – the business of advice
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Vanuit 'n mielieproduksie-oogpunt was verlede jaar waarskynlik
een van die mees veeleisende seisoene sedert deregulering en
die ontstaan van Safex. Terwyl die klimaat, en die
gepaardgaande reuse oes op sigself genoeg van 'n uitdaging
aan die mieliebedryf gerig het, is die jaar ook nog gekenmerk
deur wantroue in die oesskattingsmeganismes en amptelike
syfers. Dit, volgens Nico Pieterse, 'n senior graanhandelaar
by AFGRI Verhandeling, het daartoe gelei dat vindingryke
planne gemaak moes word om soveel as moontlik boere in
staat te stel om die moeilike jaar deur te sien en vanjaar weer
in die posisie te plaas om hulle skuld te kan diens en in die
bedryf te kan bly.

“Die mieliemark gaan deur die loop van die jaar deur spesifieke
fases. Planttyd, gedurende die lente en voorsomer, word
gekenmerk deur prysfluktuasies op Safex op grond van hoeveel
dit reën of nie, en hoeveel hektare daar vermoed word die
boere geplant het. Dan volg die maande Desember, Januarie
en Februarie, waartydens daar baie dikwels 'n midsomerdroogte
ervaar word, wat weer die Safex-prys beïnvloed op grond van
spekulasie oor hoeveel skade die droogte aangerig het. Teen
Maart/April stabiliseer die prys gewoonlik tot oestyd in Julie,
wanneer die prys tradisioneel op sy laagste is, en waarskynlik

KORTTERMYN PRYSSWAKHEID DUI AAN DAT
PRYSRISIKO TOENEEM VIR PRODUSENTE
Die Nasionale Oesskattingskomitee het op 19 Januarie 2006
die voorlopige mielie-aanplantings vir die 2005/6-produk-
sieseisoen aangegee as 1 548 miljoen ha. Dit is dus
1,26 miljoen ha (44,92%) minder as wat verlede seisoen
aangeplant is. Die totale aanplantings is dus 44,9% minder
as verlede seisoen. Witmielie-aanplantings het van 1,7 mil-
joen ha verlaag na 954 150 ha, wat ‘n afname van 43,9%
teenoor verlede jaar is. Geelmielie-aanplantings is 46,5%
minder teen 593 700 ha.

Produsente in die drie grootste witmielieproduksie-areas
het hul aanplantings as volg hanteer:
Noordwes – 48% minder teen 355 000 ha
Vrystaat – 47% minder teen 350 000 ha en
Mpumalanga – 31% minder teen 154 000 ha.

Vir geelmielies is die situasie as volg:
Vrystaat – 50% minder teen 192 500 ha
Mpumalanga – 46% minder teen 182 000 ha
Noordwes – 45% minder teen 118 000 ha.

Die klein aanplantingsvenster, veral in die westelike
produksiegebied, is riskant vir optimum produksie omdat
‘n groot deel van die gewasaanplantings gelyktydig in
blomstadium kan kom. Dus is gunstige temperatuur- en
reënvaltoestande van kardinale belang vir optimum
produksie. Die vraag is of klimaatstoestande gaan saamspeel
of nie?

Uit ’n tegniese oogpunt ten opsigte van prysbewegings kan
die volgende observasies gemaak word.

WITMIELIES

Neiging:
Die prystendens neig afwaarts op die langtermyn-grafiek
en die prys is in oorgekoopte gebied. Dit dui aan dat ’n
regstelling kan plaasvind.

• Prysweerstand is op R1 125/ton. Indien die vlak gebreek
word, kan pryse verder styg maar die waarskynlikheid
is laag omdat die graanprys tans onder die 3-dae
bewegende gemiddelde (blou lyn) verhandel. Die vlak
dien egter as verwysingspunt gedurende die volgende
drie maande.

• Indien mieliepryse deur die ondersteuningsvlak van
R 1 050/ton sou breek moet bogenoemde scenario weer
geëvalueer word en kan graanpryse verder daal.

I z a k  H o f m e y r

Is die Bulmark van die
Mielieprys verby?

Kommer oor die mieliebedryf verlede jaar het uitgeloop op twee
reuse massavergaderings, een by die Centurion-krieketveld en die
ander in die Kaap, waar planne bespreek is om die krisis die hoof te
bied.

Jaco Grobbelaar, landbou-ekonoom, AFGRI Verhandeling

TEGNIESE ONTLEDING
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ook die naaste aan akkuraat is. Die omvang van die oes is dan
bekend.”

Wat verlede jaar gebeur het, verduidelik hy, is dat dit gedurende
Januarie en Februarie, wanneer mens gewoonlik 'n midsomer-
droogte verwag, besonder baie gereën het. Gegewe die
hoeveelheid hektare wat onder mielies was, het die oesskatting

maand na maand eenvoudig groter geword en die prys daarmee
saam gedaal. Die skatting het van 8 miljoen ton gegroei totdat
dit by 12 miljoen ton gedraai het.

“Waar ons in Desember 2004 Safexpryse van rondom die
R1 200 gesien het, het die prys gedaal tot vlakke van R550
teen Julie verlede jaar. Teen daardie vlakke was dit doodgewoon

Strategie: Gegewe die prystendens wat afwaarts
neig, is die vlak van R1 050/ton in gevaar. Die
waarskynlikheid bestaan dat graanpryse verder
kan daal – tot so laag as R850/ton – indien die
prysvlak gebreek word. Dit wil sê dat die
moontlikheid vir verdere prysstygings aan die
afneem is indien die weerstandsvlak van
R1 125/ton vir die kontantprys vir witmielies
nie gebreek word nie. Beskerming teen prys-
dalings kan deur produsente oorweeg word en
selfs uitgeneem word in oorleg met sy
graanmakelaar. Dit sal ten minste die winsge-
wendheid van die mielievertakking beskerm.

GEELMIELIES

Neiging:
Die prystendens is opwaarts op die lang-
termyngrafiek. Die prys is egter in oorgekoopte
gebied. Dit dui aan dat ’n regstelling moontlik
kan plaasvind indien die tendens sou afwaarts
neig.

• Prysweerstand is op R980/ton. Indien die
vlak gebreek word, kan graanpryse verder
styg. Die waarskynlikheid vir die scenario
bly goed terwyl graanprys bo die 3-dae
bewegende gemiddelde (blou lyn) verhandel.
Indien die vlak sou breek is R1 050/t die
teiken.

• Indien mieliepryse deur die ondersteun-
ingsvlak van R910/ton sou breek moet
bogenoemde scenario weer geëvalueer word
en kan graanpryse verder daal.

Strategie: Gegewe die prystendens wat opwaarts
neig, bestaan die waarskynlikheid dat die prys
van geelmielies kan toeneem. Die gevaar is
egter dat die prys in oorgekoopte gebied is en
dat momentum afneem. Dit is ‘n aanduiding
dat ’n regstelling moontlik kan plaasvind. Dit
wil sê indien die weerstandsvlak van R980/ton
vir die kontantprys vir geelmielies nie gebreek
word nie, die moontlikheid vir verdere pryssty-
gings aan die afneem is. Beskerming teen prys-
dalings kan deur produsente oorweeg word en
selfs uitgeneem word in oorleg met sy graan-
makelaar. Dit sal ten minste die winsgewendheid
van die geelmielievertakking beskerm.

Indien daar enige navrae bestaan kan u die
naaste graanbemarkingsadviseur by AFGRI
kontak deur AFGRI Verhandeling in
Centurion by 012 663 1312 te skakel, of
kontak Jaco Grobbelaaar per e-pos:
jgrobbelaar@afgri.co.za

Witmielie Weeklikse Deurlopende Kontrak

Geelmielie Weeklikse Deurlopende Kontrak

Tendens neig afwaarts
1ste keer sedert Mar 06

Sterk ondersteuning
R850/t

Moontlike Teiken – Korttermyn
Regstellingsteiken:

R850 -R950/t

Mediumtermyn weerstand
R1 125/t

Prys in oorgekoopte
gebied

A-WMAZN (1,095.00, 1,095.00, 1,071.00, 1,071.00, -51.000

Tendens neig steeds
opwaarts

Sterk ondersteuning
R910/t

Mediumtermyn weerstand
R980/t

Prys in oorgekoopte
gebied

A-YMAZN (962.000, 962.000, 957.000, 958.000, -22.000
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nie ekonomies om weer te plant nie. Boere het 'n krisis in die
gesig gestaar. Teen daardie lae prysvlakke kon hulle nie
winsgewend produseer nie en kon dus nie produksielenings
vir die nuwe seisoen kry nie.”

By AFGRI, verduidelik Pieterse, het hulle teen Maart reeds
gesien dat hierdie dreigende krisis besondere maatreëls vereis.
Die twee AFGRI-divisies, Verhandeling en Finansiering, het
toe koppe bymekaar gesit en met 'n oorlewingstrategie vorendag
gekom wat daarop geskoei was dat boere, in plaas daarvan om
weer mielies te plant, vir die volgende seisoen eerder mielie-
kontrakte op Safex aankoop.

“As landboumaatskappy is AFGRI se voortbestaan direk
gekoppel aan die welvaart van ons kliënte, die boere. Dit was
duidelik dat baie van hulle erge finansiële probleme in die
gesig staar as hulle nie uit die hoë-oes-lae-prys-spiraal geneem
kon word nie. In daardie stadium was
daar ook sprake van 'n reuse oordrag-
voorraad wat die prentjie vir die
volgende seisoen, met ander woorde
die een waarin ons tans is, baie donker
laat lyk het. Die enigste manier om
weer 'n balans in produksie te bring,
was om drasties minder hektare te
plant.”

Tesame met Riaan van Schoor en sy
manne by AFGRI Finansiering, het
AFGRI Verhandeling toe 'n pakket
vir hulle kliënte gebied wat bestaan
het uit 'n finansieringsfasiliteit om 'n
posisie op Safex te bekom wat dit
onnodig sou maak om vir daardie
seisoen mielies te plant. Hoewel hulle
dus nie aan fisiese produksierisiko's
blootgestel sou wees nie, sou die
kliënte tog nog in die mark bly deur
middel van hulle posisies op Safex.
AFGRI Finansiering het die finan-
sieringsfunksie vervul, terwyl AFGRI
Verhandeling die verhandeling-
strategieë ontwerp en geïmplementeer
het.

“Ons het basies drie strategieë gehad,
een vir prysvlakke tussen uitvoer-
pariteit en 'n R100 daarbo, dan een
vir rondom R100 bo uitvoerpariteit,
en derdens een vir vlakke wat nader
aan invoerpariteit begin beweeg. Die
eerste vlak het hoofsaaklik op 'n
termynkontrakstrategie berus, die
tweede op 'n termynkontrak gekoppel
aan opsies, en die derde op 'n opsie-
strategie.”

Op 'n tipiese graanprysgrafiek,
verduidelik Pieterse, sou mens drie
lyne kon trek. Die laagste is die
uitvoerpariteitspryslyn, in die middel
is die werklike pryslyn en aan die
bokant is die invoerpariteitspryslyn.

Omdat die werklike prys teen middel verlede jaar, toe hierdie
produk aan die boere uitgerol is, baie naby aan uitvoerpariteit
was, is die meeste verhandelings aanvanklik in die area tussen
die onderste lyn (uitvoerpariteit) en R100 bokant hierdie lyn
gedoen. Vir hierdie strategie is die termynkontrakte gebruik
wat voorsiening gemaak het vir sterk verskansing teen potensiële
opwaartse beweging van die prys.

“Teen die tweede helfte van die jaar was daar al meer gerugte
dat die oes eintlik kleiner was as wat voorspel is, en ook dat
heelwat minder saad en kunsmis verkoop word. Dit het
veroorsaak dat die prys tot meer as R100 bo uitvoerpariteit
gestyg het en die tweede strategie het in werking gekom.
Hierdie was 'n termynmarkstrategie, maar met brieke aan die
onderkant. Hierdie “brieke” is deur opsies verskaf. Dit het die
sekerheid vir die boer gebring dat hy nie meer as 'n vasgestelde
bedrag kan verloor nie, maar aan die ander kant was daar tog

baie ruimte aan die bokant om geld te
maak. Die idee was dat boere nie kon
seerkry nie, selfs al sou iets baie vreemds
in die mark gebeur. Hulle sou steeds in
staat wees om volgende jaar weer met
hulle boerdery te kon aangaan.”

Die derde strategie het in werking getree
toe die prys in die rigting van invoer-
pariteit begin beweeg het. Op hierdie
punt is opsies gebruik waar, hoewel
moontlike verliese beperk word, daar
tog groot ruimte vir wins aan die bokant
gelaat word.

“Ons het hierdie produk so teen Julie/
Augustus verlede jaar beskikbaar gestel,
en teen Desember was 70% van ons
kliënte wat aan die skema deelgeneem
het reeds weer uit die mark uit. Vir alle
praktiese doeleindes het hulle toe reeds
hulle “oes” gestroop en verkoop gehad.

Die hele strategie was dat boere vir
hulleself spesifieke doelwitte stel ten
opsigte van die hoeveelheid wins wat
hulle wou maak. As hulle dan daardie
punt bereik, was die idee dat hulle uit
die mark uitklim en die seisoen as
afgehandel beskou. Daar was egter boere
wat besluit het om nie op daardie tydstip
te onttrek nie. Hulle het tans met laer
pryse te kampe as in Desember. Daar
moet egter nog baie water in die see
loop voor hierdie seisoen verby is en
dit is moontlik dat die geskiedenis kan
bewys dat hulle die regte besluit geneem
het.”

Baie van hulle kliënte, vertel Pieterse,
het vanjaar nie 'n pit in die grond nie.
Hulle is glad nie aan enige produksie-
risiko’s blootgestel nie en hulle het reeds
net soveel of selfs meer wins gemaak
as wat hulle tydens 'n normale seisoen
sou maak.
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Op ‘n onlangse Agritoerismeberaad het min Thoko Didisa haar aanbieding ingelei
met die woorde: How do we market agriculture to become razzmatazz? Over-
gesetsynde: Kom ons kyk met nuwe oë na die moontlikhede van dit wat ons het,
in plaas van die aanhoudende getokkel op die pap snare van alles wat verkeerd
loop in die landbou.

Dit, terwyl daar weinig lande in die wêreld is wat kers vashou met ons diversiteit
(klimaat, gewasse, natuurskoon, kulturele verskeidenheid) en ‘n skrale vier jaar
weg van een van die grootste buitelandse valuta-inspuitings wat SA in ‘n lang
tyd beleef het. (Volgens die jongste beskikbare projeksies word 400 000 besoekers
vir die  2010 Wêreldbeker Sokkerbyeenkoms verwag met ‘n verwagte uiteindelike
wins van R20 biljoen.)

Peter Myles, toerismenavorser en -konsultant, het na ‘n
feitebesoek aan Nieu-Seeland in 2000 teruggekom met feite
en insigte wat die onontginde moontlikhede van agritoerisme
in Suid-Afrika van nuuts af belig.
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DIE NIEU-SEELAND-
VOORBEELD
Nieu-Seeland is ‘n goeie voorbeeld van
‘n land waar spesifiek agritoerisme sukses-
vol ontwikkel en bedryf word.

Meer as die helfte van die grondoppervlak
word gebruik vir landbou en plantasies
en in ag genome die grootte van die
bevolking is daar ongeveer 50 persone
vir elke plaas in die land. (In Suid-Afrika
is die verhouding ongeveer 600 persone
vir elke plaas.)

Hoewel die landbou-aktiwiteite amper
uitsluitlik tot skaapboerdery beperk is, is
plaastoerisme (farm-stays) die belang-
rikste produk wat buitelandse besoekers
lok, veral uit lande met hoë digtheid

s t e d e l i k e
bevolkings
wat meestal in
oorbevolkte en
geïndustrialiseerde stede in Europa en
die Verre Ooste woon.

Die behoefte om op plase oor te bly word
effektief gestimuleer via twee plaasskoue
in Nieu-Seeland se gewildste toerisme-
bestemming, Rotorua. Die Agridome
Leisure Park en die Great New Zeeland
Farm Show bied drie skaapskoue en toere
na werkende plase dwarsdeur die jaar
aan. Die skoue word aggressief bemark
deur die NS-toerismeraad en plaaslike
bemarkingsagente in Rotorua. Van die
meer as 1,5 miljoen besoekers wat jaarliks
Rotorua besoek woon die meeste ten
minste een van die twee plaasskoue by.
Verder word die Internet ingespan om dit
vir beide die toevallige besoeker sowel
as die ernstige potensiële toeris maklik
te maak om direk met ‘n gasheer op ‘n
plaas te reël of gebruik te maak van die
NZ Farm Holidays Central Reservation
System.

HOE LYK DIE PRENTJIE IN SA?
Toerismestatistiek toon dat 70% van alle
internasionale toeriste na SA gelok word
deur die buiteluggebaseerde toerisme-
ervaringsmoontlikhede, nl natuurskoon,
wildlewe, klimaat en kulturele diversiteit.

Baie min lande het SA se uiteenlopende
kapasiteit vir die produksie van piesangs
(tropiese vrug) sowel as kersies (wat koue
winters vereis); pluimvee en volstruis,
wyn en droë vrugte, alle grane, rooivleis
en suiwel en vars aartappels dwarsdeur
die jaar. (Vergelyk dit met NS waar
boerdery hoofsaaklik beperk is tot skape,
die weer grootliks guur en die kulturele
diversiteit uiters beperk is.) Tog bly net
7% van buitelandse toeriste en 2%
binnelandse toeriste op plase oor. ‘n
Verdere belangrike feit om in gedagte te
hou is dat 62% van toeriste wat SA besoek
onafhanklike besoekers is wat self dmv


